
KWERKEY

Tout votre 
business immobilier
à portée de clic !





Les principales fonctionnalités

 Outil de mesure de la performance (Dashboard) 
 Dématérialisation des documents (offre d’achat, mandat)
 Gestion des transactions (vendeur, acquéreur, diffusion, suivi, etc.)
 Gestion de la facturation (suivi des ventes, génération des factures, main courante)
 Système de recommandation client (vendeur, acquéreur)
 Réseau d’indicateurs d’affaires 1OO% digitalisé
 Partage des mandats 1OO% digitalisé

KWERKEY



LE DASHBOARD
MESURE DE 
LA PERFORMANCE



1er item  suivi activité estimation, mandat, visite, offre d’achat

LE DASHBOARD

2e item  suivi des effectifs AMI, Apporteurs d’affaires, Clients



3e item  suivi du CA encaissé, sous promesse, sous offre contresignée

LE DASHBOARD



4e item  suivi du nombre de ventes, honoraires moyen, CA/AMI

LE DASHBOARD



5e item  Tableau de suivi financier

LE DASHBOARD



DÉMATÉRIALISATION
DES DOCUMENTS



 Au même endroit, l’AMI peut saisir son bien, intégrer des documents, saisir le mandat et envoyer le mandat en 
signature électronique ainsi qu’un avenant

Saisie du bien

DÉMATÉRIALISATION



Documents

DÉMATÉRIALISATION



Saisie du mandat

DÉMATÉRIALISATION



Signature du mandat

DÉMATÉRIALISATION

Saisie et signature avenant



GESTION DES 
TRANSACTIONS
PROSPECT CLIENT
PROSPECT AMI



Ajouter un client

GESTION DES TRANSACTIONS PROSPECT CLIENT, PROSPECT AMI



Liste des clients

GESTION DES TRANSACTIONS PROSPECT CLIENT, PROSPECT AMI



Recherche rapide client acquéreur

GESTION DES TRANSACTIONS PROSPECT CLIENT, PROSPECT AMI



Ajout prospect Client

GESTION DES TRANSACTIONS PROSPECT CLIENT, PROSPECT AMI



Ajout prospect AMI

GESTION DES TRANSACTIONS PROSPECT CLIENT, PROSPECT AMI



Liste des prospects Clients / AMI

GESTION DES TRANSACTIONS PROSPECT CLIENT, PROSPECT AMI



Origines

GESTION DES TRANSACTIONS PROSPECT CLIENT, PROSPECT AMI



GESTION DES 
TRANSACTIONS
AJOUT D’UN BIEN ET 
DIFFUSION



Ajouter un bien

GESTION DES TRANSACTIONS AJOUT D’UN BIEN ET DIFFUSION



Liste des biens

GESTION DES TRANSACTIONS AJOUT D’UN BIEN ET DIFFUSION



Recherche rapide d’un bien

GESTION DES TRANSACTIONS AJOUT D’UN BIEN ET DIFFUSION



GESTION DES 
TRANSACTIONS
LES ONGLETS DU BIEN



Gestion du bien et du mandat 

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU BIEN



Détails de la saisie du bien avec photos

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU BIEN



Gestion des publications sur sites annonces

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU BIEN



Suivi des visiteurs

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU BIEN



Gestion des visites et des comptes-rendus

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU BIEN



Gestion des délégations du mandat aux partenaires

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU BIEN



Gestion des offres d’achat

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU BIEN



Planning des visites du bien

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU BIEN



GESTION DES 
TRANSACTIONS
LES ONGLETS
CLIENT VENDEUR



Informations générales client vendeur

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS CLIENT VENDEUR



Liste des biens

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS CLIENT VENDEUR

On retrouve ici la liste du ou des biens  
que le client vendeur confie à la vente à 
THE DOOR MAN avec les informations 
succinctes suivantes :
• Commune où se trouve le bien
• Prix de vente
• Statut du bien (En ligne, Hors ligne)
• Nombre de visites effectuées
• Nombre d’offres d’achat réalisées



Autres signataires (époux, héritiers, etc.)

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS CLIENT VENDEUR



Documents du client

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS CLIENT VENDEUR



Recommandation du client partout en France pour une autre opération

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS CLIENT VENDEUR



Liste de tous les derniers emails envoyés au client via kwerkey

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS CLIENT VENDEUR



Bloc Note

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS CLIENT VENDEUR

L’Agent peut y insérer des notes 
au sujet de son client vendeur en 
indiquant une date de rappel pour 
recevoir un email automatique de 
kwerkey.



GESTION DES 
TRANSACTIONS
LES ONGLETS
CLIENT ACQUÉREUR



Informations générales client acquéreur

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Liste des biens

On retrouve ici la liste du ou des biens 
que le client acquéreur a visité avec le concours 
de THE DOOR MAN avec les informations 
succinctes suivantes :
• Commune où se trouve le bien
• Prix de vente
• Statut du bien (En ligne, Hors ligne)
• Compte-rendu de visite réalisé ou  
non avec lien pour le rédiger

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Autres signataires (époux, etc.)

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Questionnaire initial du projet

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Questionnaire Tracfin pour engagement sur une offre d’achat

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Documents du client

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Recherche acquéreur avec matching des biens correspondants

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Recommandation du client partout en France pour une autre opération

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Visite sur les biens des partenaires professionnels

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Liste de tous les derniers emails envoyés au client via kwerkey

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Permis de crédit IN&FI Crédits

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR



Bloc Note

GESTION DES TRANSACTIONS LES ONGLETS DU CLIENT ACQUÉREUR

L’Agent peut y insérer des notes 
au sujet de son client vendeur en 
indiquant une date de rappel pour 
recevoir un email automatique de 
kwerkey.



GESTION DE
LA FACTURATION



Biens vendus/loués

GESTION DE LA FACTURATION



Facturation

GESTION DE LA FACTURATION



Factures réglées

GESTION DE LA FACTURATION



Commissions en cours

GESTION DE LA FACTURATION



Factures hebdomaires à venir

GESTION DE LA FACTURATION

Les commissions des agents en 
formule « Acteur » et « Expert » 
sont versées à la semaine



Factures mensuelles à venir

GESTION DE LA FACTURATION

Les commissions des agents en 
formule « Approche » sont versées 
au mois



Validation

GESTION DE LA FACTURATION



Factures réglées

GESTION DE LA FACTURATION



GESTION DE LA FACTURATION

Factures Partenaires mensuelles à venir

GESTION DE LA FACTURATION

Les partenaires sont les professionnels 
immobiliers auprès desquels nous déléguons 
notre mandat de vente



GESTION DE LA FACTURATION

Factures notaire réglées

GESTION DE LA FACTURATION



SYSTÈME INTERNE DE 
RECOMMANDATION CLIENT



Recommandation

SYSTÈME INTERNE DE RECOMMANDATION CLIENTGESTION DE LA FACTURATIONGESTION DE LA FACTURATION

Un client qui souhaite vendre ou acheter un bien
peut être recommandé partout en France à un AMI 
du réseau exerçant là où le client souhaite 
mener son projet immobilier

Indiquez ici le bien 
du projet immobilier



Recommandation

SYSTÈME INTERNE DE RECOMMANDATION CLIENT

En fonction du lieu indiqué, la liste des AMI les plus proches 
du bien apparait. L’agent émetteur de la recommandation 
choisit l’agent destinataire.



Recommandation

SYSTÈME INTERNE DE RECOMMANDATION CLIENT

L’agent émetteur indique le % qu’il souhaite 
percevoir et le type de client qu’il recommande

Une fois l’AMI destinataire sélectionné, l’agent émetteur 
propose de percevoir un % sur la commission perçue par 
l’AMI destinataire en cas de réalisation de l’affaire



RÉSEAU D’INDICATEURS/
APPORTEURS D’AFFAIRES
LES AMBASSADEURS 
CHEZ THE DOOR MAN



Chez THE DOOR MAN, l’indicateur d’affaires est 
baptisé l’Ambassadeur. Un agent peut créer un 
unique Ambassadeur ou tout un réseau
d’ambassadeurs comme par exemple certaines 
associations sportives ou culturelles, etc.



Ambassadeurs

RÉSEAU D’INDICATEURS/APPORTEURS D’AFFAIRES LES AMBASSADEURS CHEZ THE DOOR MAN

3 statuts possibles de 
l’ambassadeur : un particulier, 
une personne physique ou 
morale, une association loi 1901

C’est ici que l’agent indique la rémunération qu’il prévoit 
de reverser à son indicateur en cas d’affaire réalisée

Coordonnées complètes 
de l’indicateur d’affaires



MANDATS
1OO% PARTAGÉ
1OO% DIGITALISÉ



Partenaires

MANDATS 1OO% PARTAGÉ 1OO% DIGITALISÉ

Il sélectionne le bien qu’il souhaite partager (déléguer) 
puis indique une distance autour du bien

C’est ici que l’agent gère ses partenaires professionnels 
immobiliers. Ils sont soit agent immobilier en agence 
vitrée ayant pignon sur rue, soit mandataire immobilier, 
soit négociateur en étude notariale. Il peut en ajouter, en 
retirer, mettre en favori, etc.



Partenaires

MANDATS 1OO% PARTAGÉ 1OO% DIGITALISÉ

Les partenaires apparaissent ici

C’est ici que l’agent indique 
le % de la commission 
reversé au partenaire 

D’un simple clic, il envoie la
recommandation au 
partenaire par email



Mandats partagés par email

MANDATS 1OO% PARTAGÉ 1OO% DIGITALISÉ

Voici le modèle d’email 
reçu par le partenaire 
professionnel avec 
possibilité pour lui de 
voir le mandat en détail 
et d’accepter ou non la 
délégation.



FONCTIONNALITÉS



Toutes les fonctionnalités de Kwerkey

 Architecture générale du logiciel

 Mon compte/Mes informations

 Lecture de son DASHBOARD

 Recherche rapide Acquéreur & Bien en vente

 Recommandation intra réseau d’un candidat AMI filleul

 Création d’un prospect client vendeur et transfert en client vendeur

 Création d’un client vendeur

 Découverte de l’espace client vendeur (intranet et front)

 Saisie du bien en estimation

 Saisie du mandat et mise en ligne du bien

 La gestion du fichier des Partenaires professionnels immobiliers

 Partage du mandat PREMIUM aux professionnels immobiliers partenaires

 L’espace dédié du Partenaire professionnel immobilier une fois une délégation acceptée

 Création d’un client acquéreur et de sa recherche

 Découverte de l’espace client acquéreur (intranet et front)

 Création et gestion des visites

 Réalisation du compte rendu de visite

 Réalisation d’une offre d’achat en ligne

 Passage d’un bien sous offre

 Passage en mandat vendu et début de la facturation

 Programme AMBASSADEUR (Apporteur d’affaires), le réseau d’Ambassadeurs et le Super Ambassadeur

 Recommandation interne client

 La facturation suite validation de sa facture avec numéro de facture

FONCTIONNALITÉS




